
 هزینه و پایدار در فیدیتوریسک، کممسیر کم (Consignment) مدل همکاری فروش امانی

 مقدمه 

ریسک مالی  اند کههایی حرکت کردهوکارها برای گسترش بازار و افزایش اثربخشی توزیع، به سمت مدلدر دنیای امروز، کسب

 فروش امانی ها،ترین این مدلشدهدارند. یکی از شناخته  های عملیاتی حداقلیپایین، دسترسی بالا به بازار، و هزینه

(Consignment)  ،است. فیدیتو با درک صحیح از نیازهای تولیدکنندگان، واردکنندگان و برندهای حوزه خوراک دام، طیور

کنندگان خود ارائه کرده  ای و مؤثر برای همکاری با تأمینعنوان یک شیوه حرفهآبزیان و حیوانات خانگی، مدل فروش امانی را به

 .است

 

 سابقه جهانی مدل فروش امانی 

های  فروشی، صنعتی و زنجیره تأمین جهانی دارد. در دههای بیش از یک قرن در ساختارهای خردهسابقه  Consignment مدل

نیز از این مدل برای همکاری با   Amazon Vendor و Walmart  ،Target  ،Zalando  المللی مانندهای بیناخیر، پلتفرم 

طور ویژه، در بازارهایی با نوسانات تقاضا یا محصولات فصلی، فروش امانی ابزاری اند. بهبرندها و تولیدکنندگان استفاده کرده

 .شودریسک محسوب میپذیر و کمانعطاف

 

 تعریف مدل فروش امانی در فیدیتو

شوند. فرآیند فروش، مدیریت سفارش،  کننده وارد انبار فیدیتو میصورت غیرقطعی و در مالکیت تأمیندر همکاری امانی، کالاها به

کننده از محل  پذیرد. تنها پس از فروش موفق، سهم تأمینطور کامل توسط فیدیتو انجام میبندی، ارسال و خدمات مشتری بهبسته 

گردد. در صورت عدم فروش، کالا با هماهنگی قابل تمدید دوره یا بازگردانی  فروش کالا )پس از کسر کمیسیون مشخص( تسویه می

 .خواهد بود

 

 کنندگان مزایای مدل فروش امانی برای تأمین

 :کاهش ریسک مالی و لجستیکی .1

پرداخت هزینه تبلیغات نیست. کالا تا لحظه فروش، همچنان در  نیازی به خرید فضای فروش، تیم لجستیک یا پیش

 .ماند کننده باقی میمالکیت تأمین

 :استفاده از زیرساخت انبار و فروش فیدیتو .2

 . مند شودفیدیتو بهرهتواند از امکانات انبارداری، پردازش سفارش و توزیع کننده میتأمین



 :کمیسیون کمتر نسبت به مدل ارجاع فروش .3

 Drop تر از مدل، نرخ کمیسیون پایینهولت و سرعت بیشتر تامین کالا با این روشبه سدر این مدل، با توجه 

Shipping دهدکننده را افزایش میطور مستقیم سود خالص تأمینشود که بهتعیین می. 

 :گذاریورود سریع به بازار گسترده با حداقل سرمایه .4

کننده بدون نیاز به ساخت فروشگاه اینترنتی یا زیرساخت دیجیتال، مستقیماً از طریق ویترین فیدیتو به هزاران تأمین

 .مشتری بالقوه دسترسی دارد

 در تولید محتوا:   همکاری .5

 ی تامین کننده انجام می دهد. وشگاه در این حالت خدمات عکاسی و تولید محتوا برای محصول را به طور رایگان برافر

 :گذاریحفظ کنترل قیمت .6

های فروش )حضوری یا آنلاین(  شرطی که در سایر کانالشود، بهکننده تعیین میقیمت فروش محصول توسط تأمین

 .بالاتر از نرخ فیدیتو نباشد

 :حسابشفافیت در تسویه .7

ای و انتقال مالیات ارزش افزوده )در صورت وجود(، های دورهحسابهای دقیق فروش، تسویه فیدیتو با ارائه گزارش 

 .کندفرآیندی شفاف و رسمی را اجرا می

 

 کنندهتعهدات و الزامات تأمین

 بندی استانداردتأمین کالا با مشخصات فنی، کیفی و بسته •

 روزرسانی منظم قیمت، شرایط فروش و زمان مصرف به •

 پذیرش بازگشت کالاهای فاسد، معیوب یا غیرقابل فروش طبق شرایط توافق •

 ثبت قرارداد امانت و ارائه چک تضمین )در صورت نیاز(  •

 

 های هدف ترین گروهمناسب

کنندگان محصولات مصرفی  وارد به بازار آنلاین، تأمینویژه برای تولیدکنندگان انبوه، برندهای تازهاین مدل همکاری به

 .شودو واردکنندگانی که به دنبال کانال مطمئن توزیع در سطح ملی هستند، توصیه می (FMCG) گردشسریع 

 

 



 تجربه همکاری پایدار

کند تا با تمرکز بر تأمین باکیفیت،  کننده کمک میفیدیتو با ارائه زیرساخت فروش، انبار، تبلیغات و خدمات پس از فروش، به تأمین

جا که کمیسیون در این مدل کمتر از مدل ارجاع مستقیم است، سود ای مدیریت کند. از آنصورت شفاف و حرفهباقی فرآیند را به

 .طور قابل توجهی بیشتر خواهد بودکننده در هر فروش بهخالص تأمین

 

 گیری نتیجه

دنبال کاهش  کنندگانی که بهمدل فروش امانی در فیدیتو، پلی استراتژیک میان تولید و بازار است. این ساختار برای تأمین

ای، منعطف و  ای حرفهها، دسترسی مستقیم به بازار ملی و فروش شفاف هستند، گزینههای توزیع، حذف واسطههزینه

 .شودصرفه محسوب میبهمقرون 

ست اگر شما نیز مایلید محصولات خود را با تکیه بر زیرساخت فیدیتو به بازار سراسر ایران عرضه کنید، کافی    

 .درخواست همکاری خود را ثبت نمایید. ما در کنارتان خواهیم بود

 


